Unternehmensrechnung & Finanzierung.

Unternehmen wertorientiert fGhren.

Ein Unternehmen muss stets vollstandig und richtig Uber die Er-
frags-, Vermodgens-, und Finanzlage informiert sein, um dkono-
misch richtige Entscheidungen zu freffen. Wir beraten unsere
Kunden im Aufbau intermer und externer Rechnungslegungs-
systeme (HGB, IFRS) oder fihren als externer Dienstleister die
komplette Rechnungslegung durch. Wir unterstitzen unsere
Kunden bei ihren unternehmerischen Entscheidungen durch
fundierte Zahlen. Wir erstellen fir neve Vorhaben junger und
efablierter Unternehmen Analysen und schreiben gemeinsam
BusinessPlane. In verschiedenen Lebensabschnitten einer Unter-
nehmung bieten sich unterschiedliche Finanzierungswege. Wir
beraten unsere Kunden neutral beziglich der Maglichkeiten ver-
schiedener Finanzierungswege und Mitarbeiterbeteiligungen.

Auszug aus akiuellen Themen

Outsourcing der Unternehmensrechnung
Durchfiihrung von Finanz-, Lohn- und Anlagebuchhaltung.

Basel Il und Unternehmensrating
Mit Transparenz und Strategie zu mehr Wettbewerbsvorteilen.

Internationale Rechnungslegung nach IFRS
Beratung, Begleitung und Umstieg auf IAS/IFRS.

Aufbau interner Wertsteuerungssysteme
Controlling, Prozesskosten- & Investitionsrechnung, Finanzie-
rung, Wert- und Risikomanagement, Unfernehmensanalysen.

IT & Softwaredevelopment.

Wachsen durch optimierte Businessprozesse.

Die effiziente Nutzung von [T ist ein entscheidender VWachstums-
und Wettbewerbsfakior. Unternehmen, die ihre Geschdftspro-

zesse nicht optimal durch [Tlésungen gestalten, laufen Gefahr,

Wettbewerbsvorteile zu verlieren. Wir analysieren die Ge-
schéftsprozesse, definieren diese mit unseren Kunden zukunftso-
rientiert neu und gestalten IT - ob Software, VWebsite oder Web-

portale -, so dass die IT einen messbaren Erfolgsbeitrag leistet.
Wir integrieren und entwickeln Software, Webplattformen

und Dienste, die den gréBten Anspriichen an Benutzerfreund-

lichkeit genigen. Zu unseren Starken gehért die Entwicklung
browserbasierter Losungen (Websites, VWebportale, CMS, ERP,
E-Shops|, die durch einen modularen Aufbau und dezentralen
Einsatz ein HochstmaB an Flexibilitat fir die Nutzer bieten.

Auszug aus akiuellen Themen
Content-Management-Systeme (CMS)

Organisieren und Publizieren von Unternehmensinhalten.

E-Business fir den Mittelstand
Wir kalkulieren lhren Erfolg, bevor wir Projekte entzinden.

Unternehmensportale
Infegration von VWebsites, Mitarbeiter- und Kundenportalen.

Prozessoptimierte Websites
Infegration von Unternehmensprozessen in die Website.
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Was wir fir Sie unternehmen.

Strategie & Business Development.

Marketing & Kommunikation.

Wir arbeiten an lhrem Vorsprung.

mediadefine entwickelt und redlisiert zusammen mit seinen Kun-
den nachhaltige Wettbewerbsvorteile. Dabei verbinden wir un-
sere Beratungs- und Agenturdienstleistungen disziplinibergrei-
fend zu vier strategisch wichtigen Geschaftsfeldern:

e Strategie & Business Development

* Marketing & Kommunikation

e Unternehmensrechnung & Finanzierung
e IT & Softwaredevelopment

Unser Ziel ist es, kontinuierlich den Erfolg unserer Kunden im
Wettbewerb zu sichern und nachhaltige Werte im Unterneh-
men zu schaffen. Deshalb denken und handeln wir durchge-
hend unternehmerisch und begleiten unsere Kunden von der
Beratung tber die Umsetzung bis hin zur Optimierung.

Wir stellen neue Fragen und stellen dabei auch Bekanntes in
Frage. Wir sind kreativ und sehen dies nicht im Widerspruch
zum rafionalen Handeln und zur Anwendung fundierter Metho-
den. Wir setzen auf ganzheitliche Lésungen, die wie Zahnrader
ineinander greifen und so die Prozesse in |hrem Unternehmen
effizienter gestalten. Wir achten darauf, dass unsere gemein-
samen Ergebnisse messbar sind, denn nur messbare Ergebnisse
kénnen den Fortschritt unserer Arbeit und die Wertschaffung bei
unseren Kunden beurteilbar machen.

Nachhaltige Strategien umsetzen.

Zusammen mit unseren Kunden entwickeln wir ganzheitliche
Unternehmensstrategien fir Geschaftsfelder, Markteintrite oder
Umstrukturierungen.  Wir analysieren dabei die bisherigen
Strategien und L&sungen unserer Kunden, ihrer Wettbewerber,
Branchen und die Rahmenbedingungen auf den Markten. Wir
fohren efablierte Geschafisfelder in ganz neve Markte ein,
entwerfen neue Geschdftsmodelle fir bestehende Produkte,
realisieren gemeinsam Business-Plane oder optimieren die Ge-
schéftsprozesse von Unternehmen unfer Einsafz von business:
orientierfen [T-Systemen, um so den Erfolgsbeitrag aus dem
ProzessManagement zu erhdhen. Durch die Umsefzung von
Strategien realisieren unsere Kunden nachhaltige Ertrags- und
Wertsteigerungen iber die gesamfe Wertschdpfungskette.

Auszug aus akiuellen Themen
Business Check-Up fiir den Mittelstand
Zukunfts- und Wettbewerbsorientierung zur Nachhaltigkeit.

Wettbewerbsfdhigkeit fir den Mittelstand
Durch kundenorientierte Innovationen zum Marktgestalter.

Mit Wettbewerbsanalysen zum Vorsprung
Wettbewerbschancen von heute und morgen nutzen.

Kontinuierliche Marktbeobachtung
Frihzeitig Informationsvorteile am Markt umsetzen.

Business Development
Analyse veranderter und neuer Geschdaftsfelder.

Markte gestalten & Vorteile kommunizieren.
Nur wer sich dauerhaft am Markt orientiert, kann erfolgreich
sein. Wir erarbeiten mit unseren Kunden Marketingstrategien,
um eine Marke erfolgreich aufzubauen und zu fihren. Wir
stellen nicht nur die optimalen Marketingnstrumente fir die
Geschaftsfelder zusammen, sondern setzen die erforderlichen
MaBnahmen gemeinsam um. Im Rahmen der Kommunikations-
arbeit entwickeln wir eine Corporate Strategie (Communica-
tions, Design, Behavior] und setzen sowohl klassische Printme-
dien als auch neue Kommunikationsinstrumente wie E-Marketing
und Unternehmensportale ein. Der Erfolg unserer Kunden ist uns
wichtig, daher werden erfolgreiche MaPnahmen forciert und
ausgeweitet und MaBnahmen, die nicht zum erwarteten De-
ckungsbeitrag fihren, werden optimiert oder eliminiert.

Auszug aus aktuellen Themen
Markenaufbau und -fihrung im Mittelstand
Entwicklung und Positionierung lhrer Marken.

E-Marketing und Suchmaschinenoptimierung
Effiziente Neukundengewinnung iber das Internet.

Corporate Websites
Zielgruppen- und prozessorientierte Unternehmenswebsites.

Design als Wettbewerbsfaktor
Die entscheidende Wettbewerbsdifferenzierung.

Optimierung des Marketingbudgets

Wir messen den Erfolg lhrer MarketingmaBnahmen.



